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En Zumma Learning, Consulting & 
Sustainability, nos dedicamos a brindar
la mejor formación ejecutiva en la 
región a través de la Alianza Comercial
con ESAN  Graduate School of 
Business. Del mismo modo generamos
el mayor valor agregado en
consultorias especializadas, no 
tradicionales.

Carlos Pastor.

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing
https://www.esan.edu.pe
https://www.esan.edu.pe


https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing
https://investors.cvshealth.com/investors/events-and-presentations/
https://www.walgreensbootsalliance.com/investors


CVS
CVS Health Corporation, junto con sus subsidiarias (colectivamente, "CVS
Health", la "Compañía", "nosotros", "nuestro" o "nos"), es una empresa
líder en soluciones de salud diversificadas que remodela la atención
médica para ayudar a que sea más saludable para más estadounidenses.
En un mundo cada vez más conectado y digital, CVS Health está
conociendo a las personas dondequiera que estén y cambiando la
atención médica para satisfacer sus necesidades. La compañía tiene más
de 9.000 ubicaciones minoristas, más de 1.100 clínicas médicas sin cita
previa, un gerente líder de beneficios de farmacia con más de 110
millones de miembros del plan con soluciones de farmacia especializada
en expansión y un negocio dedicado a la atención de farmacia para
personas mayores que atiende a más de un millón de pacientes al año. La
Compañía también atiende a un estimado de 35 millones de personas a
través de productos de seguro de salud tradicionales, voluntarios y
dirigidos al consumidor y servicios relacionados, incluida la expansión de
las ofertas de Medicare Advantage y un plan líder independiente de
medicamentos recetados de la Parte D de Medicare ("PDP"). La Compañía
cree que su modelo de atención médica integrada aumenta el acceso a
una atención de calidad, ofrece mejores resultados de salud y reduce los
costos generales de atención médica. La Compañía tiene cuatro
segmentos reportables: Beneficios de Atención Médica, Servicios de
Farmacia, Venta al por menor/LTC y Corporativo/Otros.
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https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


WALGREENS
Walgreens Boots Alliance, Inc., una corporación de Delaware ("Walgreens
Boots Alliance" o la "Compañía"), es un líder minorista, farmacéutico y de
atención médica integrado que atiende a millones de clientes y pacientes
todos los días, con un legado de 170 años de atención a las comunidades.
En adición la Compañía es un innovador global confiable en farmacia
minorista con aproximadamente 13,000 ubicaciones en los EE. UU.,
Europa y América Latina, Walgreens Boots Alliance desempeña un papel
fundamental en el ecosistema de atención médica.
Walgreens Boots Alliance es el destino de farmacia minorista, salud y vida
diaria más grande en los Estados Unidos ("EE. UU.") y Europa con ventas
de $ 132.7 mil millones en el año fiscal 2022. Walgreens Boots Alliance
tiene presencia en 9 países y emplea a más de 325,000 personas.
Además, Walgreens Boots Alliance es uno de los compradores de
medicamentos recetados y muchos otros productos de salud y bienestar
más grandes del mundo. El tamaño, la escala y la experiencia de la
compañía la ayudarán a expandir el suministro y abordar el costo
creciente de los medicamentos recetados en los EE. UU. y en todo el
mundo.
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https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


índice de 
ratios 
financieros.

Liquidez general,

Liquidez ácida,

Rotación de cobranzas, 

Rotación de inventarios,

Rotación de cuentas por pagar,

Ciclo de conversión de efectivo,

EBITDA,

EBITDA a ventas,

EBITDA A EBIT (nuevo)

EBITDA a Gasto financiero, 

EBITDA depurado a gasto financiero, 

CAPEX a activo fijo,

Deuda total a patrimonio

Deuda financiera a patrimonio

Deuda financiera a EBITDA,

Deuda financiera de corto plazo a EBITDA,

Deuda financiera de largo plazo a EBITDA,

Deuda financiera a EBIT, 

Margen bruto,

Margen operacional,

Margen neto,

Rentabilidad de activos,

Rentabilidad de patrimonio,

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


LIQUIDEZ GENERAL (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


LIQUIDEZ ACIDA (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


ROTACION DE COBRANZAS (días)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


ROTACION DE INVENTARIOS (días)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


ROTACION DE CUENTAS POR PAGAR (días)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


CICLO DE EFECTIVO (días)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


EBITDA (US$ millones) 

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


EBITDA A EBIT (veces)



EBITDA A VENTAS (%) 

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


EBITDA A GASTO FINANCIERO (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


EBITDA DEPURADO (US$ millones)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


EBITDA DEPURADO A GASTO FINANCIERO (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


CAPEX A ACTIVO FIJO (veces)



DEUDA TOTAL A PATRIMONIO (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


DEUDA FINANCIERA A PATRIMONIO (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


DEUDA FINANCIERA A EBITDA (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


DEUDA FINANCIERA CORTO PLAZO A EBITDA (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


DEUDA FINANCIERA A EBIT (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


DEUDA FINANCIERA LARGO PLAZO A EBITDA (veces)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


MARGEN BRUTO (%)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


MARGEN OPERACIONAL (%)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


MARGEN NETO (%)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


RENTABILIDAD SOBRE ACTIVOS  (%)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


RENTABILIDAD SOBRE PATRIMONIO (%)

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


NUESTROS PRÓXIMOS CURSOS.

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing
https://www.esan.edu.pe


https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


ESPECIALIZACIONES EN 
PROCESOS Y FUNDAMENTOS 
CORPORATIVOS DE FINANZAS 
VERDES.

INGRESE A LOS BROCHURE PARA OBTENER LA INFORMACIÓN 
COMPLETA.

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1kNQsuYd93T1VrfVTeGijcqURLnD8xBxx/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1nQFm4H77rxRN60IbhZv7vwD-YmANT9Gh/view?usp=sharing


PROGRAMA 
COMPLETO DE 
EVALUACIÓN 

DE PROYECTOS 
DE INVERSIÓN.

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1sSbbA4r9iyzQ9YC5L0prMsHI7-7yVV-d/view?usp=sharing


PROGRAMA POR 
MODULOS DE EVALUACIÓN 
DE PROYECTOS DE 
INVERSIÓN.

EL PROGRAMA CONSTA DE TRES MODULOS, A LOS CUALES SE PUEDE 
OPTAR DE MANERA INDIVIDUAL. INGRESE A LOS BROCHURE PARA LEER 
EL PROGRAMA DE CADA MODULO.

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1jjF2md7MsAREVsJLV18CRLe9tz_txUZH/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1dG9nphBotEv1vc2VwusjtwHrzA0qBlzO/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1wQNolY52-HNOWMN7I0TMSPym8NB67VHD/view?usp=sharing


SEMINARIOS ESPECALIZADOS. INGRESE A LOS BROCHURE PARA OBTENER LA 
INFORMACIÓN COMPLETA.

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1aQz_g-bSPB0CLs1H_Uzbx7rTK_JRhF5m/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1-mSSmcahbEMkwbcBItpJ3cGE0RzYU33c/view?usp=sharing


Financial Benchmark+, es un 
producto de Zumma LC&S desarrollado
con información financiera pública de 
las diferentes empresas que cotizan en
el mercado internacional. La data 
considerada es tomada de diferentes
publicaciones financieras. Los ratios 
han sido determinados por Zumma
LC&S, y calculados sobre los datos
publicados.

Atentamente.
Carlos Pastor.

https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing


https://drive.google.com/file/d/1WYHeXsJX-mUzPS7pXoTZJXy3IJRtFg_t/view?usp=sharing
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